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Todas las herramientas para que obtengas Leads en un solo
producto digital.

LEAD BOOST

LEAD BOOST estd fundado bajo los procesos

de nuestra metodologia XRD (Xperience Real

Data), los servicios, técnicas y herramientas

digitales que se utilizan para mejorar la

presencia y el rendimiento comercial de una

XPERIENCE REAL DATA empresa son fundamentados por medio de
la experiencia del cliente en el mundo digital,
lo que puede ayudar a aumentar las ventas,
mejorar la experiencia del cliente y aumentar
la eficiencia y la productividad.
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¢Como realizamos nuestro marketing?

~RD

XPERIENCE REAL DATA

Contamos con un dnico
paquete que otorga los
servicios y soluciones para
potencializar los esfuerzos
del area comercial.
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Nuestro paquete LEAD BOOST estd diseiado para ayudar a las empresas y
organizaciones a mejorar su presencia y resultados en el mundo digital. Estos
servicios abarcan una amplia gama de soluciones, desde la optimizaciéon del
marketing y la publicidad en linea hasta la gestidon de datos.
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Algunas de los soluciones mdas comunes de nuestros servicios digitales incluyen:

- Mejorar la presencia en linea mediante la creacion de un sitio web atractivo y
facil de usar, asi como la optimizacidon del motor de busqueda para mejorar la
visibilidad en linea.

-Aumentarlas ventas y mejorarlaexperienciadelcliente através de soluciones
de prospeccion en medios digitales y marketing en linea.

- Analizar y comprender mejor los datos de la empresa a través de soluciones
de andlisis de datos e inteligencia artificial.
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OB~ ETIV?I?IMESTRALES

El establecimiento de objetivos trimestrales nos permite dividir los
objetivos a largo plazo en objetivos mds manejables y alcanzables,
y monitorear su progreso.

- Establecer objetivos trimestrales.

- Fijar las métricas de los KPIS.

- Objetivos SMART de ventas.

- Objetivos financieros.

- Informacidén en reportes.

- Dashboards.
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ESTRATEGIA
DE MgRKETING
DIGITAL

El objetivo de una estrategia de marketing digital es conectar con los clientes
potenciales y actuales en linea y aprovechar las oportunidades que brinda el
entorno digital para impulsar el crecimiento de la marca, aumentar las ventas
y mejorar la relacién con los clientes.

Las estrategias de marketing digital deben ser personalizadas para cada
empresa y basarse en su publico objetivo, objetivos de negocio y presupuesto.
La creacién de una estrategia de contenido efectiva es esencial para el éxito
en linea de cualquier empresa o marca.

- Estrategia general trimestral.

- Set up de herramientas.

- Establecer la direccién de la comunicacion.

- Fijacién de presupuestos mensuales.

- Seleccidon de formatos de comunicacion e
impacto.

- Seleccién de medios digitales.

- Plan de accidén general.

- Andlisis de la competencia.
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L
PUBLICIDAD
EN MEDIOS DIGITALES

La publicidad en medios digitales se refiere a la promocion de productos
o servicios a través de canales en linea, como redes sociales, motores de
buUsquedaq, sitios web, aplicaciones moviles y otros medios digitales esta nos
permite llegar a una audiencia mdas amplia y en tiempo real, ademas ofrece
una serie de opciones de segmentacidon y medicidn avanzadas.
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-1a 2 Campafas en redes sociales (META).

-1a 2 Campaias en Google.

-1a 2 anuncios por campana.

- Generacién de clientes potenciales.

- Obtencidn de trafico y alcance en redes sociales.
- Generacidon de engagement en redes sociales.

- Generacion de trafico en web.

- Set Up.
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ADMINISTRACION
DE REDES SOCIALES

La administracion de redes sociales ayuda a las empresas a construir
relaciones duraderas y significativas con su audiencia, mejorar su visibilidad
en lineag, aumentar el alcance y generar mas trafico a sus sitios web.
Ademds, la administracién efectiva de redes sociales puede ayudar a
mejorar la imagen de marca, aumentar la lealtad de los clientes y mejorar el
engagement con los seguidores.

- Administracion de redes sociales de acuerdo a estrategia
por red social.

- Calendario de publicaciones mensuales por red social (1x mes).
- Programacidén de publicaciones mensual.

- Set up.
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CONTENIDO CREATIVO

DIGITAL

El contenido digital es esencial para las estrategias de
marketing digital y de presencia en linea, ya que permite
a las empresas conectar con su audiencia, compartir
informacidn valiosa, construir su marca y generar leads.

- 6 imdagenes estdaticas cada una en diferente formato
(mensual).

- 2 videos promocionales de hasta 10 segundos por video en
diferentes formatos (mensual).

- Copys descriptivos con formato AIDA (mensual).

- Programacién de contenido (mensual).
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ESTRATEG )
DE C&ﬁVERSION

Los estrategas de conversion son Community Manager calificados y espe-
cializados, con técnicas y tacticas que utilizan para maximizar la cantidad de
visitantes que se convierten en clientes o prospectos informados.

- Especialista dedicado a convertir visitantes en leads.

- Monitoreo de los activos digitales.

- Respuesta y atencién a la comunidad digital y/o seguidores.

- Servicio de atencion a cliente de 9 am a 6 pm Lunes — Viernes.

- Set up.
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LANDIPEGE

El objetivo de una pdgina de destino es convertir a los visitantes en clientes
potencidales, clientes o suscriptores mediante la optimizacion de la experiencia
del usuario y la motivaciéon para que los visitantes realicen la accién deseada.
Al crear pdginas de destino efectivas, las empresas pueden mejorar su tasa
de conversion y aumentar su retorno de inversion en marketing digital.

- Creacion u optimizacién de pagina destino
(bimestral).

- Andlisis y administracién de cuenta.

- Estrategia de User Experience.

- Andilisis y optimizaciones de zonas de calor.
- Estrategia e implementacion SEO.
-Imégenes [ Videos stock.

- Implementacion de formularios.

- Puede incluir blog con 2 entradas al mes.

MAILING

El correo masivo se utiliza para promocionar productos o servicios, informar
a los clientes sobre ofertas especiales o nuevos productos, y para establecer
o fortalecer la relacion con los clientes.

. 1 envio masivo de correos electronicos a L —
base de datos (mensual).

- Envio de promociones por correo
electrénico.

- Disefo del flyer.
- Creacion de copys.
- Programacién de envios.

- Andlisis de respuestas y aperturas.

- Set up.
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FEEDBACK

Nuestra principal herramienta para alcanzar tus objetivos.

El objetivo del feedback es mejorar la satisfaccion del cliente y brindar una
mejor experiencia. Ademads, el feedback también puede ayudar a identificar
problemasydreasde mejora.Porlotanto, elfeedbackesunaspectoimportante
de la gestidn de relaciones con clientes y la mejora continua de los productos
y servicios.

- Entrevistas a clientes (1x mes).

- Entrevistas a prospectos (1x mes).

- Entrevistas a fuerza de ventas (1 x mes).

- Andlisis de respuestas.

- Propuestas de mejoras.

- Informacioén de mejora continua para el siguiente trimestre.

- Set up.
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REPORTE
© DSE KPIs

Los informes de KPI (Indicadores Clave de Desempefio) son métricas que
muestran el desempefio de una empresa en relacion a sus objetivos y
estrategias. Estos informes utilizan indicadores especificos, conocidos como
KPI, para evaluar el éxito de las iniciativas de marketing y ventas entre otros
aspectos clave de la empresa. Se presenta dentro de los primeros 5 dias
después del mes a medir en curso.

- Reporte de KPIs.

- KPIs de trafico a redes sociales.

- KPIs de tréfico a sitio web.

- KPIs de engagement en redes sociales.
- KPIs de leads.

- KPIs sobre la calidad de los leads.

- Set up.
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PR
OIS-\ sC?RAL

1-Primero se plantean los objetivos SMART para cumplir los objetivos e
indicadores de cumplimiento (KPI).

2-Realizamos la implementacién de la metodologia XRD (Xperiencie Real
Data), la cual se basa en extraer informacién relevante de los 3 principales
usuarios que rodean a las marcas: los clientes, los prospectos y la fuerza de
ventas.

3-Al obtener la informacién necesaria se genera la estrategia que debe de
cumplir con los 3 principales KPI Digitales: trafico, engagement (confianza a
la marca) y generacion de leads. Posterior a la estrategia establecida con sus
indicadores y aceptada por el cliente.

4-Se realiza el set up y construccion u optimizacion de herramientas digitales
que se van a utilizar; al mismo tiempo se generan los contenidos de impacto
publicitario.

5-Una vez terminados los activos digitales se lanza la comunicacién vy

publicidad digital, realizando un control y supervisidon diaria con reportes
mensuales.

TA#RdXmaDos

Concepto Dias
Objetivos 3
Capacitacién 3
Feedback 5
Estrategia 3
Operativo 3
Set up 15
Calendarios 7
Contenido 15
Landing 15
Campanas 5
Dashboards 3

Total Onboarding: 40 Dias.

marketerosmx.com



INVERSION I

Subtotal: $35,000.00 MXN
vAa: $ 5,600.00 MXN

Total: $40,600.00 MXN / mensual

¢POR QUE TENER DE ALIADO COMERCIAL
UNA AGENCIA DE MARKETING PERFORMANCE?

Beneficios

- Contards con personal multitask, y no
dependerds de una sola persona.

- Trabajamos con equipos y softwares
especializados.

- Todos nuestros servicios llevan una
planeacion y estrategia.

- Tenemos experiencia y conocimiento en
marcas de diversos giros con
resultados comprobables.

- La curva de aprendizaje es mds rdpida.

- Tendrds a todo un equipo de especialistas
de marketing trabajando en tu marca.
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Ahorros

- Pago de ndminas, aguinaldos, costos
de contratacién y vacaciones.

- Compra de equipos especializados.
- Compra de sistemas especializados.

- Compra de softwares de produccion
y medicioén.

- Pago de impuestos y prestaciones.
- Renta de espacio.
- Pago de los servicios basicos.

- Compra de materiales de oficina.
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CONTACTANOS

OFICINA MERIDA, YUCATAN

Calle 49 NUm. 215 Av. Andrés Garcia
Lavin, Col. San Antonio Cucul

cuentas@marketerosmx.com

9997 3937 83
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OFICINA MONTERREY

San Pedro Garza Garcia, Nuevo Ledn

accounts@marketerosmx.com

8125 8937 87

Lunes a viernes 9:00 AM a 5:00 PM
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